
Формирование навыков 
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 от теории к практике.  
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Цель и условия общения 

• Этикетная  (э+-/ р+-) 

• Развлекательная (э++/ р+-) 

• Информационная (э+-/ р++) 

• Убеждающая (э++/ р++) 

 

• Говорящий / слушающий 

• Потребность/ интерес 

• Владение одним и тем же языком 
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Цель выступления = эмоции + разум 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

Развлекательная  

 
 
 

Убеждающая 

 
 
 

Этикетная 

 
 
 

Информационная 

Эмоции 

Разум 



Цель выступления 

    «своя» 

     +  

    управление 
     аудиторией 

 



УМК «Русский язык» 5 – 9 классы. 
 Под ред.М.М. Разумовской 
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Понятие «речевая ситуация» 
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Правила поведения в 
беседе: умение 
слушать! 
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Воздействие 
• Метасообщение (3 уровня невербальной информации) 

• Пространство (проксемика) 

• Собственно сообщение (вербальный уровень) 

 



Воздействие 

7%

38%55%

СЛОВО

ГОЛОС

ЯЗЫК ТЕЛА



Речевая роль: 
невербальные средства 
общения  
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• Интонация 



УМК «Русский язык» 5 – 9 классы.  
Под ред. А.Д. Шмелева 
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Понятие «речевая ситуация» 
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Понятия «слушать 
и слышать»   
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Невербальные 
средства 

общения 
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Спор и беседа. 

Выражение 
эмоций 
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Спор и беседа. 

Выражение  

эмоций 
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Линия УМК «Русский язык и литература» 

 10 – 11 классы. Гусарова И.В. Русский язык. 

Базовый и углубленный уровни 
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Учебник Гусаровой И.В. 

Русский язык. 10-11 классы.  

Базовый и углубленный уровни 



Коммуникация 
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Психологические особенности речи 
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Монологическая 
речь 
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Структура выступления 

 Обращение к аудитории 

 Вступление – речь о речи 

 Называние темы 

 Тезис (авторский замысел) 

 Изложение с использованием переходов от микротемы к 
микротеме 

 Рекапитуляция – повторение основного тезиса 

 Заключение – резюме о сказанном 

 Выводы – перспективы 

 Призыв – побуждение к действию (по необходимости) 



 

Структура 
выступления. 
Подготовка 
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Аргументация 

• Аргумент – отдельная и завершенная мысль, которая 
оценивается аудиторией как истинная , правильная, 
уместная. 

• Аргумент выстраивается из идеи (о добром – злом, 
прекрасном – уродливом и т.п.), воспринимающейся как 
истина, сближения положения с истиной и обоснования 
положения 

 

• Рациональные – факты, авторитеты, истинные суждения 

• Иррациональные – обращение к эмоциям, чувствам, 
создание идеальной модели или антимодели 

• Сильные, слабые, спорные, запасные 

 

 



Приемы убеждения. 
Аргументация 
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• Законы современной 
общей риторики 

• Принцип 
коммуникативного 
сотрудничества 

• Структура публичного 
выступления 

• Составление 
риторического эскиза 
публичного выступления 

• Как готовиться к 
публичному выступлению 
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Оглавление 
• Введение (от традиционного понимания риторики до современного, 

риторика и профессиональная речь) 

• Риторика и речевой поведение человека (речевое действие, 
метасообщение, эффективность речи, «ораторский страх»…) 

• Риторический канон: изобретение содержания речи (смысловые 
модели…) 

• Риторический канон: расположение изобретенного (традиции 
расположения содержания…) 

• Риторический канон: словесное выражение (понятие риторического 
тропа…) 

• Основы мастерства публичного выступления (оратория) (структура, 
аргументирующие речи…) 

• Основы мастерства беседы и спора (принципы поведения 
собеседников, непродуктивные модели беседы, основы ведения 
деловой беседы…) 

• Истоки, пути становления и особенности русского красноречия 
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Ориентир на жизненные умения 
 (базовые компетенции) 

             развитие компетентности (потенциала)  

 настойчивость  

 уверенность в себе 

  критичность мышления  

 умение самоуправления и развитие Я-концепции 

 межличностное общение  

 поддержание здоровья (в том числе эмоционального) 

 развитие идентичности (уникальности) 

  решение проблем и принятие решений  

 эмоциональный самоконтроль (неконфликтность) 

 самопонимание, самоподдержка и концептуализация опыта 

 



Благодарим за внимание! 
 Контакты для связи: 

+7 (495) 795 – 05 – 45  доб.2821 

 

boiytsovon@vgf.ru 
 

С уважением, Олег Николаевич Бойцов 


