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КУРС: ОБЩИЕ ПРОЦЕССЫ. 
ОТ НАЧАЛА ДО 
ЗАВЕРШЕНИЯ
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Собственный онлайн-курс
Виды курсов по назначению (с точки зрения организации)

Собственный бизнес Создание среды 

Создание бренда, маркетинг
Важны в основном 
маркетинговые и 
методические вопросы

Смешанное обучение и пр.
Важны в основном 
методические и технические 
вопросы
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Собственный онлайн-курс
Процессы курса в дополнение к текущей деятельности

Определить цель

Понять, что стоит 
вынести вне 

занятий в онлайн

Составить список 
или майндкарту, 

упорядочить 
материалы

Выбрать 
платформу

Выбрать, как 
загружать 

материалы, в 
каком формате

Продумать 
переход студентов 

на данную 
платформу))

Подготовить 
материалы

Анонсировать 
студентам

Сопровождать 
процесс

Если нужно -
завершить 



© Корпорация «Российский учебник»
6

Собственный онлайн-курс
Процессы бизнес-курса

Цель
Б) свой бизнес

Понять, что и 
почему вам 

нравится

Понять, с кем хотите 
работать, а с кем -

нет

Понять аудиторию

Возраст? Откуда? 
Характеристики?

Определить задачи 
аудитории

Что им надо, о чем 
они беспокоятся

Составить 
программу

Она решает задачи и 
нравится лично вам

Описать программу: 
результаты, выгоды, 

актуальность, 
особенности

Маркетинг
схема запуска/ 
личный бренд
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Жил-был человек, которому надо было подготовиться к ЕГЭ.

Вы – профессионал по подготовке к ЕГЭ. 

Человек будет искать, кто его подготовит. В интернете, в соцсетях, через друзей, и пр.
Если вас там нет, и вообще вас найти проблемно, он вас не найдет и не подготовится. Или выберет другого – возможно, 

неподходящего ему преподавателя с более активным пиаром, и получит результат хуже.

• ИДЕЯ: 
навязывать себя тем, кому вы не нужны – неуважительно и неприятно.

Дать возможность себя найти людям, которым вы нужны – естественно.

Собственный онлайн-курс. 
Почему продавать, в том числе себя, хорошо? Искажение сути маркетинга.

Место для 
вашего логотипа
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ЛИЧНОСТЬ СПИКЕРА.
«УПАКОВКА» И Т.Д.
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Личный бренд = вы рассказываете, чем занимаетесь, на какие 
профессиональные мероприятия ходите, где и чему учитесь, как 
проходит работа со студентами.

Зачем? Чтобы вас знали как профессионала без личного 
знакомства, уважали и доверяли, т.к. этому есть конкретные 
основания.

Собственный онлайн-курс 
Личный бренд: что и зачем
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А) спланировать свое профессиональное развитие:
– как и где хотите себя видеть?
– колесо баланса по Вашим профессиональным векторам
– план обучения на год (хорошего!)
Б) спланировать свою публичную/рабочую сторону:
– где хотите принять участие
– с кем стоит познакомиться (совместная работа/учиться у него)
В) сделать и написать об этом в соцсетях с красивыми фото. 

Как факты. Они сами все скажут. 

Собственный онлайн-курс 
Личный бренд: как?

На Фоксфорде есть классная 
бесплатная методичка про это

books.foxford.ru
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О МЕТОДИКЕ И 
ТЕХНИЧЕСКИХ 
МОМЕНТАХ 
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Где?

- Moodle, Getcourse, …

- Вконтакте (посты: текст + ссылки/файлы), Telegram (Текст + аудио+ 
ссылки/файлы), Youtube (видео), Google классы/доки (система папок)

- Если надо делать сайт-презентацию (лендинг), Tilda

Важно ли для вас видео? Если нет, можно демонстрировать экран, обойтись записью голоса или 
текстом.

Для хорошего звука – наушники/гарнитура. В Telegram хорошо и без них.

Собственный онлайн-курс
Технические моменты
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Фоксфорд — профессиональное сообщество, помогающее решать образовательные задачи 
учителя и школы 

• Фоксфорд — подразделение одного из крупнейших российских холдингов в сфере онлайн-
обучения “Нетология-групп”

• Резидент Сколково и экспериментальная площадка ФИРО

• Более 1 700 000 школьников и 300 000 учителей 

• Полный цикл создания образовательных продуктов: разработка методик и контента, создание 
платформ и интерфейсов

• Победитель конкурса “Виртуальная школа — 2017” 

Собственный онлайн-курс
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Хотите продолжить общение?

youtube.com/user/drofapublishing

fb.com/rosuchebnik

vk.com/ros.uchebnik

ok.ru/rosuchebnik

Москва, Пресненская наб., д. 6, строение 2

Нужна методическая поддержка?

Методический центр
8-800-2000-550 (звонок бесплатный)
metod@rosuchebnik.ru

rosuchebnik.ru, росучебник.рф

Хотите купить?

Официальный интернет-магазин 
учебной литературы book24.ru

Цифровая среда школы
lecta.rosuchebnik.ru

Отдел продаж 
sales@rosuchebnik.ru

+7 (495) 795 05 35, 795 05 45, info@rosuchebnik.ru


